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LAS STARTUPS DE HOY
REEMPLAZARAN AL

40%

DE LAS COMPANIAS EXISTENTES

1l | NI LOS GRANDES ESTAN ENTENDIENDO,
=" NI LOS PEQUENOS ESTAN APROVECHAND







EMPRENDEDORES SE QUIEBRAN

10%

INNOVACION EMPRESARIAL QUE FUNCIONA
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2.826 Me gusta

tiempo @richardbransc
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A LEADERS EXPERIENCE
WITH RICHARD BRANSON

Space tourism?
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Only visionary
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PARA SER RELEVANTE,
ASUME CON ELLA UNA
POSTURA UNICA, CLARA,
CONTUNDENTE Y RETADORA.




- AlT&T covers 9/7%

v'."';'.\
B of all Americans.
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ADDICTED TO

COLOMBIA -— = - - ADDICTED TO

COLOMBIA
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Salvci Basile
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Redbull odia la conformidad.4

. -

que tu tienes la obligacion
opinion —




Target cree que por el hecho que no
Y tengas mucho dinero tu no tienes
! estilo

Redbull odia la conformidad..

S

que tu tienes la obligacion
opinion .




Virginmobile cree que el mundo no
tiene porque someterse a modelos |
injustos de servicio de telefonia

Target cree que por el hecho que no
R tengas mucho dinero tu no tienes
£ estilo

Redbull odia la conformidad..
que tu tienes la obligacion
opinion




Virginmobile cree que el mundo no
tiene porque someterse a modelos
injustos de servicio de telefonia

Redbull odia la conformidad..
que tu tienes la obligacion
opinion

¢

Airbnb cree que los mejores hoteles
del mundo nacieron en un hogar

Target cree que por el hecho que no
tengas mucho dinero tu no tienes
estilo

Apple cree que la gente que mejor
puede cambiar el mundo, son los
apasionados



BIENVENIDOS 90% DE
EMPRENDEDORES QUE NO
SE HAN DEBIDO QUEBRAR
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BIENVENIDOS 90% DE
EMPRESARIOS QUE SUS
“INNOVACIONES” NO SE
HAN DEBIDO QUEBRAR




El1 30 % de gimnasios que habia en Bogota no volvera a
abrir puertas v 25 % es inviable

‘Lo tnico que pedimos es que nos dejen trabajar’, dicen duenos de gimnasios. Esta es la situacion que estan pasando.

7/10/2020
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NEW PELOTON

TREAD IS HERE ~\ ,
Run, lift and train with thie new Peloton Tread.

Starting at just S59/mo. jrAII—Access
Membership separate.” §7=

SHOP TREAD TRY IT IN STORES

ENTRENAMIENTO SEMIPERSONALIZADO VIRTUAL

Si te fuiste de vacaciones, si nos encerraron, si tienes pereza de salir de tu casa, o todavia no te sientes capaz de entrenar en
un lugar con tanta gente

iNo te preocupes que tenemos la solucién para ti!

iDisfruta de 2 sesiones semanales de entrenamiento semipersonalizado virtual!

fitiorall

HOME

TENEMOS 8 CLASES POR DIA
PARA QUE ESCOJAS
LA QUE MAS TE GUSTE
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Espana, en alarma

LAS RESTRICCIONES DURARAN AL MENOS 15 DIAS I

Torra y Ayuso piden al | Sanchez ultima la clausura Q| [ secciones = | '“’ 'm'“\ [ 2 iciarsesion | [ mis NoTiciAs
. . del espacio aereo y otras : * ‘

GOblerno que conf'ne |imitaciones e movﬂidad INTERNACIONAL | LATINOAMERICA  VENEZUELA  EEUUY CANADA  MEXICO  EUROPA  AFRICA  MEDIO ORIENTE  ASIA

Catalunva v Madrid para frenar los contaaios

MAS REGIONES

Compartir

©
©
®

FOTO: Efe

Mas de 60 millones de personas estan en aislamiento para tratar de contener contagios.
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SANDENVIIAL DOFA

Factores que ayucan a

‘ozrar los objetivos
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FORTALEZAS

OPORTUNIDADES
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PELEA AL NO

IDEAR
CREENCIA Y NORTE '

MODELO DE NEGOCIO




METERSE EN
PELEA AL NO PROBLEMAS

IDEAR VALIDAR

CREENCIA Y NORTE EXPERIMENTAR

4 |

MODELO DE NEGOCIO
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METERSE EN '"
PELEA AL NO SROBLEMAS RIESGO A FAVOR

IDEAR VAL IDAR SUPER ESTRATEGIA
CREENCIA Y NORTE EXPERIMENTAR CONTENIDO
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MODELO DE NEGOCIO ar ROLLING PLAN
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e NAVEGA
I\/IAR ANT MUY VIVA
PELEA AL NO yfggfgﬁ AES'?' ;a|sso A FAVOR
IDEAR VALIDAR SUPER ESTRATEGIA
CREENCIA Y NORTE EXPERIMENTAR CONTENIDO
s |
MODELO DE NEGOCIO ROLLING PLAN
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RUN TOWARDS THE FIRE
(Corre hacia el fuego)



DARLE LA PELEA

AL “NO”
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] MODELO DE NEGOCIO i ROLLING PLAN
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Factores que ayudan a PA N D E M IA L DO FA @F\r)llgﬁ/z%cl);[:?a\r/f\(;

lograr los objetivos

Haga clic para Haga clic para Haga clic para Haga clic para Haga clic para
agregar texto agregar texto agregar texto agregar texto agregar texto
FORTALEZAS

Haga clic para Haga clic para
agregar texto agregar texto

Haga clic para Haga clic para Haga clic para

OPORTUNIDADES
agregar texto agregar texto agregar texto

LARGO
ENCIERRO

Factores que dificultan
a lograr los objetivos

PRE-MARKET

LA ANORMALIDAD NUEVO MUNDO

Haga clic para Haga clic para Haga clic para Haga clic para Haga clic para
DEBILIDADES

agregar texto agregar texto agregar texto agregar texto agregar texto

Haga clic para Haga clic para Haga clic para Haga clic para Haga clic para

AMENAZAS agregar texto agregar texto agregar texto agregar texto agregar texto
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